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CONECTAMOS CONOCIMIENTO, ——-
ACCION Y RESULTADOS.
y
SOLUCION 1000 EN 1 e
]
o
Compras gestionadas -

para laboratorios

Un interlocutor y una sola factura para @esess
las compras non-core de distintas L
areas del laboratorio.

Imagen ilustrativa
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EL PUNTO DE PARTIDA

Compras non-core,
gestion dispersa

Las compras no estratégicas incluyen
pedidos de bajo importe y suscripciones.
Cuando varias areas impulsan iniciativas,
esa cola de gasto puede generar mas
gestiones con proveedores.

< Anterior

01 Presupuestos y altas

Pedir ofertas o tramitar el alta de un proveedor.

02 Pedidos y seguimiento

Confirmar condiciones y coordinar el pedido.

03 Facturas y pagos

Revisar la documentacion y gestionar el pago.
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COMO FUNCIONA

De varias compras a una sola factura

El laboratorio define sus necesidades. Conceptfarma coordina las compras acordadas.

ENCARGOS DEL LABORATORIO

Pedidos puntuales

1000 en 1 . Unafactura

Suscripciones >
Un interlocutor de Conceptfarma ConSO"dadq
Servicios para iniciativas
La factura reune las operaciones incluidas en el servicio.
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MODALIDADES

Tres formas de utilizar el servicio

Puedes encargar la busqueda, la gestion del pedido o el pago en funcidon de cada compra.

01

Compra con bUsqueda

Nos indicas qué necesitas.
Buscamos un proveedory
tramitamos la compra.

02

Proveedor elegido

Gestionamos el pedido con el
proveedor que tU elijas.

< Anterior

Siguiente >

03

Gestion de pagos

Tramitamos el pago de facturas
U honorarios en las condiciones
acordadas.
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AMBITOS DE APLICACION

Compras para distintas necesidades

Algunos ejemplos de lo que un laboratorio puede gestionar con 1000 en 1.
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Materiales y suministros Compras recurrentes Servicios y colaboraciones
Materiales para farmacia, impresos y Suscripciones, renovaciones y pedidos Compras para iniciafivas y gestion de
merchandising. de bajo importe. Pagos a medicos por ponencias.
Imdagenes ilustrativas T Conceptfarma
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EQUIPOS DEL LABORATORIO

Un servicio para distintos equipos

Compras Un interlocutor para coordinar los pedidos non-core con proveedores.
Marketing y punto de venta Materiales y servicios para campanas y activaciones.
Visita médica y comercial Pedidos de materiales y servicios para los equipos de campo.
Finanzas Una factura consolidada para revisar los gastos incluidos.
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2 conceptfarma

CONECTAMOS CONOCIMIENTO,
ACCION Y RESULTADOS.

Hablemos de tus compras

Cuéntanos qué compras quieres centralizar y revisamos contigo como gestionarlas.

Solicitar una propuesta

contacto@conceptfarma.es +34 931 221 031 www.conceptfarma.es
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